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Liebe Leserin,
lieber Leser,

wenn aus Krisen Gutes erwdchst: Wussten Sie,
dass die Finanzkrise rund um die Lehman-Bro-
thers-Pleite den wesentlichen Impuls lieferte,
die Braunschweiger Privatbank 2013 zu griinden?
Ziel war es, einen Gegenentwurf zu Marktteilneh-
mer zu schaffen, die lediglich am schnellen Profit
und an kurzfristigen Renditen interessiert sind.

Dieses Ziel hat sich nicht verandert. Wir leben Ver-
antwortung, indem wir unsere Finanzmarkt-Kom-
petenz dafiir einsetzen, das Vermdgen unserer
Kunden nach fest vereinbarten Wertgrundsétzen
zu entwickeln. Transparenz und Sicherheit: diese
Werte honorieren unsere Kunden. Viele unserer
selbstgesetzten 5-Jahres-Ziele haben wir - zum
Teil - deutlich iibertroffen.

Wir bedanken uns sehr herzlich bei lhnen, un-
seren Kunden, fiir das Vertrauen, dass Sie uns in
den vergangenen Jahren geschenkt haben und
stets aufs Neue schenken. Wir freuen uns darauf,
den gemeinsamen Erfolgsweg weiter mit lhnen
zu gehen.

Wir wiinschen Ihnen viel Freude beim Lesen dieser
Sonderausgabe zu unsaaaaerem fiinfjéhrigen Be-
stehen und eine fréhliche Adventszeit.
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In Ballance | Tusche auf Papier, digital nachbearbeitet

Sascha Kockeritz
Leiter der Braunschweiger Privatbank
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Direktor der Braunschweiger Privathank
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Das Prinzip: Zukunft stiften

Die Idee: Der Region,,Gutes und Sinnvolles” zuriick geben.

Seit der Griindung 1998 sind Sie geschaftsfiihrender
Vorstand der Erich Mundstock Stiftung. Als Mann der
ersten Stunde haben Sie den Stifter noch persnlich
gekannt. Was hat Sie besonders in der Arbeit mit ihm
beeindruckt?

Sie haben einmal gesagt, dass zum Erfolg immer auch
ein Quantchen Gliick gehdrt. Sind Sie ein gliicklicher
Mensch?

Sie blicken auf 20 Jahre erfolgreiche Stiftungsarbeit
zuriick. Wie wichtig ist Netzwerkarbeit fiir Ihr Stiftungs-
engagement?

Wie reagiert Ihr Netzwerk auf Ihr Engagement?

Wie reagiert Ihr Netzwerk auf lhr Engagement?

In den vergangenen 20 Jahren hat die Stiftung mehr
als 1,5 Millionen Euro an Zuwendungen ausgeschiittet.
Haben Sie einen Geheimtipp?

In Zeiten des Wandels ist Verlasslichkeit ein besonders
hohes Gut. Was bedeutet fiir Sie Nachhaltigkeit in der
Stiftungsarbeit?

Das heiBt, Sie wollen die Frage der Nachfolgeregelung
friihzeitig kldren?

Dr. Hans-Werner Schrader
(geschéftsfiihrender Vorstand der Erich Mundstock Stiftung)

Zur Person

Dr. Hans-Werner Schrader leitet die Erich Mund-
stock Stiftung seit ihrer Griindung 1998 als
geschdftsfiihrender Vorstand. Dariiber hinaus
ist der 73-jdhrige nach wie vor in seiner Braun-
schweiger Anwaltskanzlei titig und engagiert
sich in weiteren Ehrendimtern.

Die Weichen sind gestellt, was wiinschen Sie sich fiir die
Zukunft?



Der Schliissel zum Erfolg sind die Menschen

Zu unserem Jubildum iiberlassen wir gern unseren Kunden, Netzwerkpartnern und Mitarbeitern das Wort.

@@ Fiir mich ist die vertrauensvolle, lang-
jahrige Zusammenarbeit mit Kunden
und Kollegen ebenso bedeutsam wie
der Spal8 und die Freude jeden Tag an
interessanten und komplexen Themen

zu arbeiten. Aus einer Unternehmer-
familie stammend und einer starken
naturwissenschaftlichen Prigung ist der
Beruf als Berater in der Braunschweiger
Privatbank fiir mich praktisch maBge-
schneidert.

Markus Ruf
Braunschweiger Privatbank

@@ Der Grundgedanke bei der Griindung
seinerzeit und zugleich meine Motivati-
on ist gewesen, ein ideales und zeitge-
mdlSes Geriist fiir langfristige und somit
vertrauensvolle Kundenbeziehungen zu
schaffen. Dies ist uns dank der enga-
gierten Mitarbeiter der Braunschweiger
Privatbank und der Volksbank BraWo
gelungen. Die Tdtigkeit in der Braun-
schweiger Privatbank versetzt mich
somit in die Lage, meine Kunden hin-
sichtlich Zeit, Qualitdt und Umfang best-
méaglich zu begleiten. Dies ist in unserer
Branche nicht mehr selbstversténdlich
und erkldirt weitgehend den Erfolg der
letzten 5 Jahre.

Timo Antons
Braunschweiger Privatbank

00 Die Braunschweiger Privatbank zeichnet
sich fiir mich durch hohe Kompetenz,
einer vorbildlichen Kundenndhe und je-

derzeitige Erreichbarkeit aus. Besonders
schditze ich die Expertise, die mir ein ho-
hes Mal3 an Sicherheit gibt.

Jens Diie
Steuerberater/Wirtschaftspriifer,
PKF Fasselt Schlage

Prof. Dr. Manfred Norbert Fisch
Institutsleiter
Technische Universitat Braunschweig

@@ Die Braunschweiger Privatbank beglei-
tet mich in finanziellen fragen bereits
iiber einen sehr langen Zeitraum. An
unserer Zusammenarbeit schdtze ich
insbesondere, dass sie von tiefem Ver-
trauen, hoher Loyalitit und gegensei-

tiger Wertschdtzung gepragt ist. Fiir
mich sind es vor allem die qualifizierten
und hochmotivierten Beraterinnen und
Berater, die den entscheidenden Unter-
schied machen.

Birgitt Midden
Braunschweiger Privatbank

@@ Werte leben, Werte schaffen: Im Team

der Braunschweiger Privatbank ist das
nicht nur ein Slogan sondern unsere
tiefste Uberzeugung. Durch den enga-
gierten Einsatz jedes Mitarbeiters bilden
wir ein starkes Team, das tdglich das
Beste fiir unsere Kunden ermdglicht.
Meine Erfahrung zeigt, dass es rund um
die Bankenlandschaft und die Mdrkte
immer spannende, herausfordernde und
komplexe Themen gibt: Ich freue mich
auf die Zukunft in dieser Bank, die dafiir
gemacht ist, Antworten und Ldsungen
2u liefern.

Verena Werhahn
Vorstand Biigerstiftung Berlin

@@ Die Braunschweiger Privatbank ist ein

solider und verldsslicher Partner der
Biirgerstiftung Berlin. Ihr Team steht uns
schon seit einigen Jahren tatkriftig zur

Seite, so dass eine sehr vertrauensvolle
und freundschaftliche Zusammenarbeit
entstanden ist. Wir bedanken uns herz-
lichst fiir die Treue und Loyalitdt.
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@@ Wir sind stolz darauf, die Erfolgsge-

schichte der Braunschweiger Privat-
bank bereits von der ersten Stunde an
begleiten zu diirfen. Unsere erfolgreiche
Zusammenarbeit in den letzten 5 Jahren
fand stets in einem diberaus professio-
nellen und sehr vertrauensvollen und
wertschditzenden Umgang auf Augen-
hohe statt.

Werte leben, Werte schaffen: Dieses

(redo der Braunschweiger Privatbank
ldisst sich hervorragend mit dem Grund-
gedanken der DZ PRIVATBANK ,,Genos-
senschaftliche Werte leben und mit
liberzeugenden Leistungen verbinden”
vereinbaren und sorgt sicher auch in der
Zukuntft fiir eine weiterhin erfolgreiche
Zusammenarbeit.

Mit den herzlichsten Gliickwiinschen zu
den erfolgreichen 5 Jahren.

Uwe Seeberger,
Leiter Private Banking Deutschland

@@ Gerade in Zeiten, in denen jeder mehr

auf sich als auf andere schaut, ist die
Braunschweiger Privatbank fiir mich ein
kompetenter und vor allem zuverldssi-

ger Partner, der mit viel Engagement
seine Kunden betreut und einen hohen
Standard im Service an den Tag legt. Ich
fiihle mich rundum wohl und empfehle
die Bank sehr gern weiter.

Dana Kallasch
Commodity Capital AG
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Vermdgensanlage muss sich an realen, langfristig stabilen Werten orientieren. Wir haben
die Braunschweiger Privatbank gegriindet, um diesem Anspruch gerecht zu werden. Unser
Versprechen: Eine Beratungsphilosophie leben, die Verantwortung und Finanzmarkt-
Kompetenz als Kern unserer Leistung definiert. Wir leben Verantwortung, indem wir
unser Fachwissen dafiir einsetzen, das Vermdgen unserer Kunden nach fest

vereinbarten Wertgrundsatzen zu entwickeln.

Basis — Verantwortung und Kompetenz

Wir sichern und entwickeln Vermdgen auf Basis
gelebter Werte. Langfristig, sicher, ehrlich. Im besten L
Sinne bodenstandig. Werte leben — Werte schaffen.

Portfolioberatung — Rendite Vermdgensverwaltung —
Investmentmanufaktur — Ein mag- mit eingebauter Sicherheit Im Dialog mit unseren Anlage-Experten
Ll U LT 0 Sicherheit geht vor. Um diese zu Unseren Kunden bieten wir ausschlieBlich
Wir entwickeln auf Basis des persdnlichen gewahrleisten, bieten wir unseren Investments oder Anlagen an, die sich an realen
Investmentprofils malgeschneiderte Kunden ein von uns entwickeltes Marktgesetzen orientieren. Sie erhalten absolute
Losungen. Die personliche Erfahrung unserer Portfoliomanagement-System an, Transparenz dariiber, wie unsere Produktange-
Experten spielt dabei eine groBe Rolle. das auf den drei Modellportfolios bote funktionieren und bepreist sind.

Perspektive, Bestandigkeit und
GleichmaR aufbaut.

Braunschweiger Meisterwert

Anlageuniversum — werteorientiert
- einfach, transparent, nachvollziehbar

denken und handeln
In Zeiten permanenter globaler Verdnderungen verstehen Das Ziel: die Ausgewogenheit von Chancen und
wir uns als Lotsen. Dabei hat die Sicherung lhres Risiken im Kontext komplexer Markte.

Vermdgens hachste Prioritat.

\ Bei dem Meisterwert Im Meisterwert
Aktien — Position” handelt es sich #Perspektive” erfahrt die
Das Experten-Portfolio Anleihen — nachhaltig, um einen Mischfonds, der ~ etablierte Portfolioberatung
Wir sind darauf spezialisiert, zukunftsorientiert und risikooptimiert sich aus einem Mix von der Braunschweiger Privat-
zukunftsweisende, kreative ] Ein solider und chancenorientierter Baustein | maximal 40 Prozent Aktienanteil, bank ihre stringente
Fondskonzepte auszuarbeiten fiir hren Vermdgensaufbau. . Rohstoff-und Immobilienwerten Fortfiihrung.

sowie Anleihen und Rentenpapieren

* zZusammensetzt.

Alternative Investments — mehr als Wertpapiere
Bei der langfristig angelegten Wertentwicklungsstrategie
setzen wir zusatzlich zu den Wertpapieren auf attraktive
Investmentformen, wie z. B. Inmobilienfonds, Edelmetalle
oder Rohstoffe.
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und umzusetzen.
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FAMILIEN-UNTERNEHMER

Weitergehende Leistungen — Alles im Blick

Wir sind lhr Ansprechpartner in allen
finanziellen Belangen.

NPOS UND STIFTUNGEN

Weitergehende ]
Leistungen N.PO-.Netzwerk |
mit eigenen Ver-
anstaltungen zu '
Stiftungsberatung

relevanten &8
Themen i N
Private Equity Partner ,
Wir unterstiitzen Sie bei S
‘ der Suche nach Aktives Netzwerkmanagement F
passenden Durch unser vielféltiges Engagement in der und
Unternehmensbeteili- fiir die Region schaffen wirimmer wieder Anlésse, die
gungen oder privaten dem Austausch von Erfahrungen und der Férderung
Geldgebern. geschaftlicher Aktivitdten dienen. In diesem
Zusammenhang betreiben wir auf Wunsch auch
ein aktives Netzwerkmanagement.
Braunschweiger Engagement
Brief ! o
3 Werte leben bedeutet fiir uns auch,
\ Verantwortung zu iibernehmen. Dies gilt
umso mehr, wenn unser Handeln dazu
Nachfolgeberatung beitrdgt, positive Veranderungen in unserer
Gesellschaft zu fordern. Aus diesem Grund
M&A engagieren wir uns in zahlreichen Sozial-,
\ e TS Umwelt und Kultur-Projekten.
Volkshank BraWo Stiftung
Fiir die Menschen in der Region
United Kids
Foundation
Konten DAS Kindernetzwerk der
Volksbank BraWo
(Immobilien-) * Engagement
Finanzierungen Zentrum
= = Gemeinsam fiir
Gemeinwohl
Mit Kompetenznetzwerk \/
Versicherungen

Viele unserer
Mitarbeiter haben

ein Ehrenamt

iibernommen.

Wir sind, Werte-Banker” und
darauf sind wir stolz. Wir arbeiten
im Einklang mit der Wertephilo-
sophie der Braunschweiger
Privatbank und leben eine auf
Kompetenz und Authentizitat
bauende Vertrauenskultur
zwischen Kunde und Bank.
Hierfiir kommen nur die Besten
aus unserer Branche infrage.



©aletia2011

BraunschweigerBRIEF

Markus Ruf (Kundenberater, Braunschweiger Privatbank)
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Haben Sie die 3. Generation im Blick?

Vererben clever planen

Das Lebenswerk iiber die eigene Lebenszeit hinaus
sichern und bleibende Werte weitergeben: Wer sich
Gedanken iiber das Vererben und die eigenen Erben
macht, denkt zundchst meist an die direkt nachfolgen-
de Generation. Warum jedoch nicht gleich den Kreis
erweitern und die dritte Generation wie Enkel in die
Uberlegungen mit einbeziehen?

Schenkungen: Steuerlast bereits zu Lebzeiten senken
Wer mit (sogenannter) ,warmer” Hand gibt, beschenkt
sich zugleich selbst, und das nicht nurim immateriellen
Sinne. Fiir Schenkungen an die nachfolgende ebenso
wie an die Enkel-Generation spricht zum Beispiel, dass
sich bereits zu Lebzeiten die Steuerlast reduzieren lsst.
So kann der steuerliche Freibetrag alle zehn Jahre aus-
geschdpft werden. Deswegen lohnt es sich, schon sehr
friihzeitig tiber diese Mdglichkeit nachzudenken.

Kapital verschenken, Kontrolle behalten

Nicht jeder mdchte jedoch seinen Enkeln bedingungslos
wertvolle Inmobilien oder groBe Summen iiberlassen.
,Hier lohnt sich eine eingehende Betrachtung alterna-

6 Tipps zum cleveren Vererben

tiver Modelle, die genau fiir diese Situationen ideale
Losungen bieten”, weil Markus Ruf (Kundenberater,
Braunschweiger Privatbank). Versicherungen sind fiir
ihn nur ein Beispiel, wie Kapital weitergegeben werden
kann, ohne es vollstandig aus der Hand zu geben: ,Der
Vorteil bei der Anlage in Versicherungen zugunsten von
Erben liegt darin, dass durch eine entsprechende Ver-
tragsgestaltung der Schenkende immer noch Einfluss
auf das iibertragene Kapital nehmen kann.”

Wertermittlung: Knifflig, aber wichtig

Bevor es jedoch ans Vererben und Verschenken geht,
gilt es zuerst die Vermdgenswerte aufzulisten. ,Finan-
zielle Werte sind schnell ermittelt. Kniffliger wird es
bei Immobilien, Schmuck oder Sammlerobjekten. Hier
muss der reelle Wert oft erst ermittelt werden”, erldu-
tert Markus Ruf. Er rdt dazu, auf jeden Fall einen Sach-
verstandigen mit einzubeziehen. ,Erst wenn genaue
Zahlen vorliegen, kann iber verschiedene Optionen
beziehungsweise Varianten entschieden werden.”

Nachlass friihzeitig regeln, so lassen sich schon zu Lebzeiten steuerliche Freibetrdge ausschdpfen.

Alternativen zur Erbschaft, z. B. Schenkungen, Versicherungen, iiberdenken.

Lassen Sie die Erbschaft bewerten. Bei Geld ist der Sachwert klar, bei Immobilien oder Schmuck muss der Wert ermittelt werden.
Fine Aufstellung der Finanz- und Sachwerte ermdglicht einen klaren Uberblick der finanziellen Situation.

Mit Erben iiber Pldine und Motive sprechen, um spditere Konflikte zu verhindern.

Testament in regelmdiigen Abstdnden (iberpriifen, ob die Werteverteilung noch stimmig ist.
Das ist mit Blick auf die Entwicklung der Immabilienpreise ein spannender Punkt.



Entscheidungsfaktor Nachhaltigkeit

Kluges Notfallmanagement hilft im Fall der Falle

Lange Zeit hief es, dass sich griine Investitionen und Gewinne gegenseitig ausschlie-
Ben. Warum dieses Vorurteil langst Giberholt ist, erkldrt Ingo Speich, Experte und
Fondsmanager bei der Union Investment. Lesen Sie jetzt, weshalb Nachhaltigkeit und
Rendite definitiv kein Widerspruch sind, wie ESG*-Parameter helfen, potenzielle Port-
foliobedrohungen zu erkennen und welche Kriterien Anlegern helfen, sich am Markt
der nachhaltigen Investments zu orientieren.

Nachhaltiges Investieren ist im Mainstream angekommen. Worauf fiihren Sie diese
Entwicklung zuriick?

Unsere Gesellschaft befindet sich im Wandel. Zunehmend mehr Menschen wollen Einfluss
darauf nehmen, was sie mit ihren Investments bewirken. Investoren haben ebenfalls er-
kannt, dass nachhaltiges Investment eine konkurrenzfdhige Wertentwicklung und im
Vergleich zu herkdmmlichen Investments ein besseres Rendite-Risiko-Verhdltnis bietet.

Mit nachhaltigen Investments hat sich also ein neues Chancenfeld fiir Anleger aus
allen Bereichen aufgetan?

Auf jeden Fall. Das wird besonders deutlich, wenn wir die quantitative und qualitative
Entwicklung betrachten. Inzwischen erkennen auch vermehrt groBe institutionelle
Anleger wie Pensionskassen und Versicherungen die stabilisierende und optimierende
Funktion nachhaltiger Investments fiir das Portfolio. Bei ihnen geht es hdufig darum, die
komplette Investitionsstrategie umzustellen.

Die Nachfrage befindet sich demnach weiterhin im Aufwartstrend?

Die Marktentwicklung in diesem Segment ist nach wie vor aulSerordentlich. Unsere nach-
haltigen Anlagen sind in der letzten Dekade jedes Jahr deutlich zweistellig gewachsen.
Im letzten Jahr betrug das Wachstum mehr als 30 Prozent.

Die Union Investment iiberpriift regelmaBig den Fondsbestand und verdffentlicht die
Ergebnisse. Wie priifen Sie und mit welchen Konsequenzen?

Unser oberstes Gebot lautet, alle Ausschlusskriterien zu beachten. Im Investmentprozess
verbinden wir Fundamentalanalyse und Nachhaltigkeitsresearch. Beim téglichen Moni-
toring scannen wir bis zu 200 Kriterien. Stellen wir fest, dass Unternehmen nicht mehr
unseren Mindestanforderungen bei ESG-Kriterien entsprechen, de-investieren wir.

Konnen Sie Unternehmensentscheidungen im Vorfeld bereits so beeinflussen, damit
es zu keinen Negativentwicklungen kommt?

Wir sind regelmdBig im direkten Austausch mit Unternehmensvertretern wie dem
Finanzvorstand, dem Vorstandsvorsitzenden oder dem Aufsichtsratsvorsitzenden. Kri-
tische Themen, die sich aus unserer ESG-Analyse ergeben, sprechen wir dabei proaktiv
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Ingo Speich, Union Investment, rat zu nachhaltigen Investments.

Zur Person

Als Senior Portfoliomanager und Leiter ,Nachhaltigkeit und En-
gagement” ist Ingo Speich bei der Union Investment fiir nach-
haltige Investments sowie die Themen Corporate Governance und
aktives Aktionarstum zustandig.

und friihzeitig an. Auch Redebeitrige auf Hauptversammlungen sind ein probates Mittel,
um kritische Themen zu adressieren. Damit erreicht man den gesamten Vorstand und
Aufsichtsrat. Ich bin beispielsweise jedes Jahr auf bis zu 15 Hauptversammlungen mit
einem Redebeitrag vertreten.

Werfen wir einen Blick in die Zukunft. Was meinen Sie, erwartet uns?

Nachhaltige Investments werden heute vor allem von zwei Kundengruppevn nachge-
fragt: jiingeren Anlegern und sehr vermdgenden Anlegern. Dieser Trend wird sich in
Zukunft weiter verstdrken und in der Breite ankommen, Nachhaltigkeit wird alle Bereiche
unseres Lebens beriihren. Wir miissen uns also darauf einstellen, dass neue Nachhaltig-
keitsthemen kommen werden und dass wir auf die immer dringender werdenden Fragen
nach umwelt- wie ressourcenschonenden Arbeits- und Lebensweisen Antworten finden
miissen. Unternehmen und Privatpersonen stehen gleichermalSen vor neuen Herausfor-
derungen.

*ESG: Environmental, Social, Governance (Umwelt, Soziales, Unternehmensfiihrung)

Nachhaltige Investments — das rdt der Experte:

Beziehen Sie ESG-Parameter in Ihre Anlageentscheidung ein.

PRI

Weihlen Sie Investments mit einem Rendite-Risiko-Profil, das zu Ihnen passt.

Bei griBeren ESG-VerstdlSen sollten Sie sich nicht scheuen zu de-investieren.

Nachhaltigkeit muss sich auszahlen — behalten Sie deshalb neben den ESG-Parametern auch stets die Gkonomischen Aspekte im Blick.
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Malte SpieB (Leiter Spezialmandate, BraunschweigerPrivatbank)

Impressum
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Kurz notiert

Vermdgen umfassend sichern

Das Verwalten und Absichern komplexer Vermdgen
stellt hinsichtlich rechtlicher, steuerlicher und werter-
haltender Aspekte hochste Anspriiche an das Fachwis-
sen des Vermdgensinhabers. Zumal eine strategische
und umfassende Vermdgensverwaltung mehr beinhal-
tet, als die reine Betreuung von Wertpapieren.

An diesem Punkt setzt die Braunschweiger Privatbank
mit ihrem Multi-Family-Office an. Ab Januar 2019
bietet der neue Bereich Spezialmandate in der Braun-

schweiger Privatbank die perfekte Losung fiir eine
dynamische Vermdgensplanung- und verwaltung an.
Ein Team von ausgewahlten Experten entwickelt indi-
viduelle Konzepte fiir die spezifischen Bediirfnisse von
Familiengesellschaften, Profisportlern oder Personen
offentlichen Interesses. AuBerdem iibernehmen die
Experten die zeitintensiven Verwaltungsaufgaben. Das
Leistungsportfolio reicht von der Familienverfassung
iiber bedarfsoptimierte Risikojustierung bis zu exklusi-
ven Beteiligungsopportunitéten.

Unser Anspruch ist es, Vermdgen optimale Struktur zu geben und ee
die Details so zu synchronisieren, dass jedes einzelne Zahnrdidchen

exakt ins ndichste greift.
Malte SpieB, Leiter Spezialmandate
a a p p

Multi-Family-Office: Bausteine des Erfolgs

Braunschweiger Privatbank

Werte leben - Werte schaffen

Oberstes Ziel der Experten im Multi-Family-Office ist, fiir ihre Kunden einen Qualitétsgewinn zu erzielen. Mit
einem breiten Spektrum an Wissen und Erfahrung verwalten sie komplexe Vermdgen aus einer neutralen
Beurteilungsweise rechtssicher und mit AugenmaR.

Braunschweiger Privatbank
Zweigniederlassung der
Volksbank eG Braunschweig Wolfsburg

Adresse:
Willy-Brandt-Platz 19
38102 Braunschweig

Postanschrift:

Braunschweiger Privatbank
Zweigniederlassung der

Volkshank eG Braunschweig Wolfsburg

38143 Braunschweig
Kontakt:
Telefon: 0531-809130-1310

Fax: 0531-809130 - 81388
E-Mail: kontakt@bs-privatbank.de
Web: braunschweiger-privatbank.de

Die Vorteile auf einen Blick:
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attraktive Co-Investments / exklusive Club-Deals
gerduschlose Abwicklungen und nachhaltige Serviceleistungen

gewonnene Lebensqualitdt durch das Delegieren zeitintensiver Aufgaben

strategische Planung und systematische Uberwachung der Vermdgensanlagen

konsequentes Risikomanagement mit umfassendem Reporting




